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　コロナ禍の影響が、様々な事業活動において大きな負担となっています。一方で、デジタル化推進によるリモートワ
ークなど、コロナ禍を機に事業活動を変革させるなどの進化の動きも出てきています。
　直接面談が定石であった営業分野においても、コロナ禍の影響は非常に大きなインパクトでしたが、やはり、デジ
タル技術を駆使した様々な変革の動きが出てきています。
　コロナ禍だからこそ変革した営業スタイルについて、体系的に解説します。オンライン営業成功の秘訣や、数々の
成功事例などをご紹介しますので、オンライン営業を始めたい企業様や、とりあえずオンライン営業を始めた企業様
のPDCAの一環として、お薦めいたします。
　今回は、緊急企画として、オンライン商談システムで国内トップ企業であるベルフェイス株式会社様より講師をお迎
えし、オンラインLiveセミナーとしてサービス価格で提供させていただきますのでお気軽にお申し込みください。

≪緊急開催≫

1. 普遍的な営業課題
2. 環境の変化により新たに発生した営業課題
3. 営業組織におけるデジタル活用の必要性と導入状況
4. オンライン営業の現在
5. オンライン営業の課題
　　・営業組織（売り手）側の課題
　　・お客様（買い手）側の課題
6. オンライン営業、活用事例のご紹介
　　・オンライン営業のナレッジ
　　・利用するシステムの選び方
　　・企業事例のご紹介
7. 営業教育の強化と効率化
　　・デジタル化を活用した営業教育

デジタル化により
営業生産性を上げる！

～オンライン営業成功の秘訣～

セミナーのねらいと受講のすすめ

2021 5 14 金

営業部門の皆様
オンライン：４０名

【開   催   日   時】

【会　　　 場】

【対　       　象】
【定　　       員】

受講企業またはご自宅にて （Webミーティングシステム「ZOOM」を使用）
※北陸研究所セミナールームでも視聴可能です（ご希望の方はお申し出ください）

13：30～16：30（接続開始 12：45）
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オンラインLiveセミナー
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0514 デジタル化により営業生産性を上げる　オンライン Live セミナー

リクルートで IT 製品情報メディアの広告営業からキャリアをスタートし、営業マネジメント
業務を経験したのち、セールスフォース・ドットコムにて SFA・CRMを提案するインサイド
セールスとフィールドセールスに従事。
その後、BtoB セールス &マーケティングのコンサルティング会社である 2BC の立ち上げに
参画し、執行役員 兼 コンサルタントとしてさまざまなプロジェクトを担当。
2019 年 12 月より現職。

ベルフェイス株式会社
セールス ゼネラルマネージャー

講 師  岩田　恭行 氏
いわた やすゆき

【　5月14日（金）　Web　】

ご連絡担当者様の
E-mailアドレスのご記入
をお願いいたします。

所　在　地

年　　　月　　　日
【お問合せ】　TEL 076-433-1134 　担当 萩中

富山県富山市丸の内１丁目８－１０
E-mail:haginaka@hokukei.or.jp

⑤お申込みが最低開催人数に満たない場合は、中止させていただきます。あらかじめご了承ください。

①請求書や受講証、オンライン受講者へのご案内（接続URL）はE-mailにてお送りいたします。ご連絡担当者様および
オンライン受講者様のE-mailアドレスは必ずご記入くださるようお願いいたします。

③オンライン受講の方には原則テキスト等の資料をデータでご提供いたします。事前に印刷してお手元にご用意

②キャンセルのお申し出は5営業日前までにお願いいたします。以降のキャンセルはご返金いたしかねますので、
予めご了承ください。

いただきますようお願いいたします。
④オンラインLiveセミナーでは、セミナー中、録画再配信用にレコーディングをしております。
カメラワークによっては、受講者のお姿が映る場合がございますので、ご了承ください。

※賛助会員へのお申込みをいただければ、会員価格とさせていただいております。

(2021-064)北経研セミナー参加申込書（5月14日 Web）

■参加申込方法（①、②、③のいずれかでお申込み下さい）

①当研究所ホームページのセミナー・講演会のタブから、あるいは右QRコードよりお申込欄に必要事項を記入
②下記の「北経研セミナー参加申込書」に記入の上、FAX
③E-mail：haginaka@hokukei.or.jp　に必要事項を記入の上、メール
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